
Auf DICH 
kommt  
es an!

Deine Aufgaben: 
•	 Kundendirektkontakt im öffentlichen und privaten Bereich sowie  
	 Firmenkunden (B2C + B2B) im Vertriebsgebiet (keine Übernachtungen)
•	 Zielgerichtete Kundenbedarfsanalyse und Nutzenargumentation für eine 	
	 nachhaltige Kundenzufriedenheit
•	 Bedarfsgerechte, professionelle Beratung auf Grundlage der  
	 Nutzerbedürfnisse 
•	 Technische Klärung der Anlagen mit Hersteller und Kunden
•	 Absprache mit Vor- und Nachunternehmern
•	 Lösungsorientiertes Projektmanagement
•	 Teilnahme an Messen und Ausstellungen
•	 Gewinnung und Pflege der Geschäftsbeziehungen zu Multiplikatoren  
	 zum Auf- und Ausbau des Empfehlungsgeschäftes

Was auf dich zutreffen sollte: 
•	 Du arbeitest gern selbstständig als auch im Team
•	 Du suchst die Lösung - nicht das Problem
•	 Du bist zuverlässig und verantwortungsvoll
•	 Du kannst dich auf verschiedenste Persönlichkeiten einstellen
•	 Du hast ein überdurchschnittlich freundliches Auftreten
•	 Deine Präsentationsfähigkeit und dein rhetorisches Geschick lassen Dich 	
	 die richtigen Worte finden
•	 Du hast gutes technisches Verständnis, um kreative Lösungen zu erarbeiten
•	 Du bringst die Fahrerlaubnis Klasse B / alte Klasse 3 mit
•	 Eine technische Vorausbildung bringt dir viele Vorteile
•	 Vorzugsweise kommst du aus dem Einzugsgebiet des Vertriebsgebietes

Unsere Versprechen: 
•	 Interessantes und abwechslungsreiches Aufgabengebiet in einem jungen, 	
	 dynamischen und hochmotivierten Team bei hervorragendem Betriebsklima
•	 Interessierte Kundschaft in einem wachsendem Markt mit  
	 Zukunftsperspektive - keine Kaltakquise
•	 Regionales Vertriebsgebiet im Umkreis bis max. 3 h
•	 Eine sorgfältige Einarbeitung mit kontinuierlicher Weiterbildung
•	 Langfristige Zusammenarbeit ist für uns keine Phrase – unbefristeter  
	 Arbeitsvertrag in einem wachsenden, zukunftssicheren Marktumfeld
•	 Profitiere von unseren über 30 Jahren Erfahrung am Markt
•	 30 Tage Urlaub
•	 Firmenfahrzeug, auch zur privaten Nutzung
•	 Attraktives Grundgehalt, VWL, betriebliche Altersvorsorge,  
	 Firmenbikeleasing u.v.m.

Meld dich direkt 
bei Oliver Heymer 
unter 02933 921 88 00  
oliver.heymer@ango-lifte.de

www.ango-lifte.de

Ab sofort
Vertriebsmitarbeiter  m/w/d

für den Bereich  
Südniedersachsen und  
Nordhessen gesucht!


